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AMIGO AGRICULTOR:

Hoy 七e presentarnos la cartilla "El Negoc io Sernillero"
con una ser ie de recornendac iones, acc iones y act ividades
que se deben realizar en el 七raba jo que ded icarnos a la
ptoducc i6n de sernilla de ca lidad con el ob jet ivo de 七ener
buenas ganancias para todos los agricultores.

Un buen ne goc io semillero s i gn if ica, entre otras
cos as, preocupac i6n por una e f].C].ente or gan izac i6n
in七erna, una adecuada plan if icac i6n de las ac t].vidades, la
busqueda de me jorar permanentemente la o ferta y una
procupac i6n cons tante para satis facer a nuestros c lientes
o usuarios de semilla de buena calidad.

Toda persona o grupo de personas ded icadas a la
producci6n de semillas de calidad, por el hecho de mane jar
七ecnolog ia, capi 七al y produc ir el insumo mas impor tan te

1 I para la a gr icul七ura, se cons t ituye en un empresar io
semillero, protagon is 七a de su Sistema Local de
Abas tec imiento de Semillas (SLAS).

No interesa la cant idad de sernilla que se produzca;
lo mas irnportante es hacer que es ta ac t ividad sea rentable

i y sos ten ible, tanto para el que vende come para el que
cornpra la sernilla y que ganernos d inero con nues tro
es fuerzo y traba jo.

La Of ic ina Reg ional de Sernillas de Chuqu isaca, a
traves del Cornponente de As is tenc ia Tecn ica Sernillera
(ATS) apoya a los agricu ltores produc tores, usuar ios y
cornerc ial izadores de sernillas de calidad, o frec iendo sus
serv ic ios y produc iendo rnater iales d ivul gat ivos come es ta
car t illa que ponernos a 七u dispos ic i6n.

Atentamente

Ofic ina Reg ional de Semillas
Chuquisaca
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托Que es el negoc io semillero?

El negoc io sem illero es la relac i6n en tre agr icul tores productores,
usuarios y comerc ian tes de sem illa de cal idad donde in tercamb ian sus
produ ctos, serv ic ios, recµrsos e in formac i6n con el fin de ganar d inero.



Acc iones del negoc io sem illero
Para que nues tra empresa sem illera tenga ex i to debemos tomar en

cuenla las s igu ien tes acc iones:

1. ORGANIZACION
Es el peso in ic iol en el quehocer sem illero donde se debe ordenor las octiv idodes a
real izer y las reloc iones que deben ex is t ir en tre los m iembros de lo empreso, es dec ir,
plon teorse los ob je t ivos en comun, comport ir los esfuerzos y tomb面，compor t ir los
benefic ios.



，
2. PLANIFICACION

La plan i ficac i6n es fundamen tal para el ex i to de una empresa sem illera;
扣n i ficar es prever activ idades, d i ficul tades; es hacer presupues tos,
conocer el mercado de nuestro produc to; conocer nues tros potenc iales
如n tes y sus neces idades, es dec ir, plan i ficar es pensar en el fu ture de
nues tro negoc io.
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Para la producc i6n de sem illa de cal idad real izamos una plan i ficac i6n
adecuada, tomando en cuenta los s i gu ientes aspectos:

t/ Caracteris t icas cl im6ticas de la zona (lluv ia, temperature, vien to, etc . )

t/ Espec ies y variedades adecuadas a la zona.

V Area d ispon ible para la producci6n agricola

t/ D ispon ib il idad de med ios para la producc i6n (maqu inaria, mano de obro,
in fraeslructura, capi tal, etc . )

v Expecta t ivas de productividad y cal idad

t/ Expecta t ivas. de prec ios; cu6n to est6n d ispuestos a pagar los usuarios de
nuestra sem illa.
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“CO从0 PLANIFICA从OS LAS ACTIVIDA t>ES t>EL
NEGOCIO SE从ILLERO?

Para real izar una buena plan i ficac i6n en tre todos, debemos segu ir los
s igu ien tes pases:

,/ Anol izomos c6mo es t6 nues tro empreso

r/ Anol izomos c6mo es nues tro sem illo

,/ Anol izomos el mercodo donde vomos o vender
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Respecto a nuestra empresa debemos conocer lo s igu ien te

v'Con cu6n to t ierro, herrom ien tos y mono de obro con tomos

t/ Gue tipo de tierro tenemos

v'Cu6n tos componeros trobo jomos

v'Cu6n to d inero tenemos

,/ S i podemos compror f6c ilmen te lo sem illo, insumos y herrom ien tos

V Qu i的es son los responsobles

V Coda cu6n to t iempo nos reun imos

v'Poro que nos reun imos

e/ S i nues tro empreso es conoc ido en el mercodo

t/ S i podemos comun icornos con nues tros d ien tes o usuor ios
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Para conocer nuestra sem illa debemos tomar en cuenta lo s igu iente:

V lQue voriedod produc imos?

ti lQue col idod de sem illo ofrecemos?

I/ lQue ca tegoric, tomo iio y generoc i6n ofrecemos?

I/ lCu6n to sem i /lo tenemos?

ti lCu6ndo tenemos sem i Ila de col idod?

ti /,Nues tro sem illa, es conoc ido por nues tros cl ien tes?

ti lA que p 「ec io vendemos?

ti lQue cos to de p 「oducc i6n t iene nuestro semillo?



Tamb i的vemos c6mo es nues tro mercado:

!/ Lo pi:imero, iden t i f icomos los ospectos pos i t ives del mercodo que nos pueden
oyudor.

!/ ?egundo, l~s ospect~s nega t ives de!. mercodo que nos pueden perjud icor en
la comerc iol izoci6n de nues tro sem illos

七Que es nuestro mercado?

v'Nuestro mercado son todas las,personas que c:,ompran, y venden sem i Ila; ~s
Impor ton te conocer a nuestros chen tes, competldores saber qu毛nes y cu6ndo
venden 1a sem1||a de ca| idad, va 「 iedad y 1a can tldad.
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Al m ismo t iempo, real izar sondeos de mercado a nues tros po tenc iales
usuar ios o cl ien tes de sem illa tomando en cuen ta lo s i gu ien te:

V 心ue vor iedod de sem illo qu ieren?

V lDe d6nde son nues tros cl ien tes o usuor ios?

t/ lQue con t idod de sem illo qu ieren?

V lQue tomo斤a o cal ibre de sem illo qu ieren?

V lQue prec io qu ieren pager?

V lCuando y d6nde vomos a vender?



V Real izer un an6l is is de ·10 s i tuac i6n de la empresa, de la sem illa Y
del mercado.

V Organ izar nuestra producc i6n en func i6n de la demanda del
mercado.

t/ Tornor dec is iones sobre lo cal idad de nuestro producto, prec io,
lugor de ven to y que t i po de prornoc i6n real izaremos



DETER从INAR LA VIA DE CO从ERCIALIZACION
II A qu i 的es y donde queremos vender nues tra sem illa

t/ S i podemos vender nues tra sem illa a nuestros cl ien tes.

V S i podemos vender nues tra sem illa a o tros cl ien tes o usuar ios que
aun no compraron.

V S i podemos vender nuestra sem illa a o tros mercados.
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ESTRATEGIA DE CO从ERCIALIZACION DE SE从ILLA
Se toma en cuen ta lo s i gu ien te:

V Debemos produc ir lo que n~estros cl ien tes deseon y neces i ton

r:/ F i jor el p飞c io de ocuerdo a lo ofer to y demondo de! mercodo,

r:/ Debemos elegir lo me jor formo de !! ~go 「ol cl ien te opor tunomen te

V Cons iderer prec ios d i ferenc iodos

v'Promoc ionor nuestro produ cto.



TO从A DE DECISIONES
Tomamos dec is iones sobre la sem illa, prec io, d6nde vamos a vender, c6mo
y d6nde real izaremos la promoc i6n, etc...
Respecto a la sem illa:
V (,Q吱var iedad y ca tegaria de sem illa vamas a producir?

V La cal idad de sem illa que qu ieren los usuar ios

el ~acer ~~r t i f ica「la sem illa por la ORS para tener goran tia y cal idad de todo
la sem illa.

!/ La bo_lsa cuen ta con una iden t i ficac i6n (marca), lo que perm曲6 reconocer
para la pr6x ima vez que compre.
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Prec io de la semilla
Una vez conoc ida la sem illa a p 「oduc ir, tenemos que f i jar y cons iderar lo
s igu ien te:

v'La oferta y demand□ en el mercado

S i hay mucha ofe rta en el mercado, el prec io es ba jo;
pero s i hay mucha demanda, el prec io es al to

t/ S i los usuarios y/o cl ien tes est6n d ispuestos a pagar el prec io por lo sem i Ila

y El prec io al cuol venden lo sem illo nuestros compet idores en el'mercodo
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Respecto al lugar:
La sem illa, adem6s de buena, debe es tar l ista en el memen to oportuno; en el lugor
adecuodo; a prec ios acces ibles y, s i es pos心e, ir acompa的do por los serv ic ios de
as is tenc,a tecn ica.

酶ello se toma yn cuen ta lo s igu ien te:

r/ lD6nde ofrecemos nues tro sem illa?

fl'lCu6ndo o frecemos nues tro sem illo?

V 杜n cu6n to o frecemos nues tro sem illa?

r/ lComo o frecemos nues tro sem illa?

Luego se· dec iden los conales de comerc iol izac i6n, a troves de los cuoles I'asem illo
llega a, los usuar ios en el memen to opo 「tuno y en las can tidades requer i'Jl



CANALES DE CO从ERCIALIZACION

PRODUCTOR DE SEMILLA

INSTITUCION
DE APOYO

ASOCIACION DE
PRODUCTORES

INTERMEDIARIOS
RESCATISTAS

USUARIOS DE SEMILLA



En la comerc ial izac i6n es impartan te cons iderer los s igu ien tes pun tos

el'Vender d irectamen te a las usuar ios que s iembran nues tra sem illa.

el'Se pueden es tablecer relac iones comerc iales con l~s in termed iar ies

p/ lns t i tuc iones de apoyo, porque no es toblecemos relac iones d irectos con. las
usuar ios de sem illa.
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,QUI亡NES PARTICIPAN EN NUESTRO 从ERCADO?
En el mercado partic i pan las s i gu ien tes personas:

V Produ ctores de sem illa.

r/ Usuor ios de sem illo.

r/ ln termed ior ios.

,/ Compe t idores.
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PRO从oc沁N O PROPAGANDA
Para promoc ionar nuestra sem illa debemos hacer lo s igu ien te:

v Ma t ivar a nues tras compradores para que nos compren

J 时ormor sobre lo col idod de nuestro sem illo.

r/ ln formo「d6nde pueden compror lo sem illo

,/ In former cu6ndo pueden compror lo sem illo

r/'1nfoimor sobre lo con tidod de sem illo d ispon ible.

V In former sabre el prec io de nues tro sem illo.



｀
Podemos promoc ionar nuestra sem illa a troves de:

r,/ Un le trero con el nombre de la empresa en la parcela o cam ino a nuestra
comun idad.

V Una v is i ta a la zona de producc i6,n invi tando a los usuar ios;

V Una inv i tac i6n a, nuestros usuario~ a la parcela de produce心n de sem illa en epoca
de floroc i6n y cosecha.

V La rod ici, ind icando la ca~ t id~d y'cal idad cle la sem illa que ofrecemos

v'La venta personal en el mercado para conocer a nuestros cl ientes y que lamb忐n ellos
nos conozcan.

r/ , A troves de volan tes en las ferias

r/ Vis i fas d irectas d nues tros pos ibles usuar ios.



EVALUACION DEL NE的CIO SE从ILlERO
F inalmen te, en coda gesti6n agricola y an tes de empezar la pr6x ima
campana, se debe real izar una evaluac i6n del traba jo, en base a lo
s igu ien te:

ti Porcen to je e jecu todo de lo plon i f icoc i6n

ti Probl!:!mos y cousos que imp心eron lo comple to e jecuc i6n de nues tro
plon i ficoc i6n.

r/ Recurses econ6m icos gostodos y gononc ios.

r/ Nues tros l im itoc iones come empreso sem illero.

r/ Como me joror lo producc i6n y col idod de nuestro produc to
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